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Empresas jaliscienses de Software, unen esfuerzos comerciales para beneficiar a Distribuidores.
Guadalajara, México. 08 de enero de 2007.
· DIBSE y COMPUCAJA - Computación XXI establecen convenio comercial con el objetivo de desarrollar su fuerza de distribución.

· La capacitación comercial a distribuidores dará inicio en el primer trimestre del 2007.
· El convenio comercial empieza a dar frutos entre los distribuidores con proyectos ambiciosos.

Las empresas tapatías DIBSE y COMPUCAJA -Computación XXI, dirigidas por los hermanos David y Carlos Ibáñez Brambila respectivamente, nuevamente unen sus esfuerzos para desarrollar y ampliar las oportunidades comerciales en el mercado de TI. 
No es la primera vez que los hermanos Ibáñez deciden aliarse, pues en el año 1994, trabajaron en un proyecto en conjunto al desarrollar un Punto de venta como modelo de medio alterno de comprobación fiscal, siendo el primero de su género en contar con la autorización de la Secretaría de Hacienda y Crédito Público (SHCP). Tiempo más tarde, este proyecto se transforma para crear el Punto de venta de la empresa Farmacias Guadalajara, hoy llamado COMPUCAJA ®, sistema que cuenta con varios reconocimientos en su categoría.

En ese tiempo, David decide continuar por su cuenta, enfocándose al desarrollo de software a la medida con la empresa DIBSE, mientras que Carlos prosigue con COMPUCAJA ® a través de Computación XXI, donde cuenta con un canal de alrededor de 80 distribuidores a nivel nacional. 
No es hasta enero de 2007, cuando los hermanos Ibáñez firman un convenio comercial que une la experiencia y el conocimiento de ambas empresas en beneficio de los distribuidores. La idea es, ampliar el portafolio de productos y que esto se traduzca en oportunidades reales de negocio, para lo cual, los distribuidores recibirán la capacitación comercial necesaria durante el primer semestre del 2007 en los productos de DIBSE.
Con esta estrategia, ambas firmas pretenden ampliar su cobertura y presencia en el territorio nacional, así como atender a un mayor número de clientes con la ayuda de distribuidores capacitados. Finalmente, cabe destacar que dicho convenio ya comenzó a dar frutos, pues recientemente un distribuidor de Morelia de COMPUCAJA - Computación XXI, logró cerrar un proyecto muy ambicioso con VRut, “Sistema para la Venta en ruta” de la empresa DIBSE.
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